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Wraz ze zmieniajgcym sie rynkiem wtasciciele powierzchni
handlowych muszg sprostac coraz wiekszym wymaganiom klientow
i tym samym przygotowac optymalng oferte w procesie rewitalizacji

i rekomercjalizacii.

Dodatkowo obiekty historyczne, po przeprowadzonej rewitalizacji,
coraz czesciej staja sie idealnym fundamentem pod nowoczesne
powierzchnie handlowe, ktére bedg przyciggac klientow
niepowtarzalnym charakterem, zarbwno aranzacyjnym,

jak i uzytkowym.

Jesli chcesz sie dowiedziec:
m jak poradzi€ sobie z rewitalizacja obiektu historycznego

B CO W Swojgj ofercie powinno zawieraC nowoczesne

cenfrum handlowe

m najakich wskaznikach bazowac podczas tworzenia

planu rekomercjalizacii

m jakie sg mozliwosci optymalizacji finansowej w procesie

rekomercjalizacji
juz dzis zgtos swoj udziat!
Poznaj spektfakularne case studies z polskiego rynku i skorzystaj
z doSwiadczenia naszych prelegentow, ktorzy podpowiedzg,

jak efektywnie przeprowadzi€ procesy rewitalizacji i rekomercjalizacji,
by w petni wykorzystac ich mozliwosci.

Serdecznie zapraszam do udziatu!

Rafat Rybarczyk

%ﬂo» fal_ % %ar/c ?/ .

Project Manager




PROGRAM [dzien pierwszy]

Rejestracja uczestnikow. Powitalna kawa

Co nas czeka w 2017? - poznaj najnowsze trendy na rynku powierzchni handlowych
Agata Czarnecka - Associate Director, CBRE

m Cenfrahandlowe 3.0 - ktore elementy cenfrum handlowego beda najszybciej ewoluowaty?

B Zmieniajgce sie nawyki konsumentow

® Innowacje w cenfrach handlowych

Rewitalizacja obiektéw historycznych - jak fchng¢ w nie nowe zycie
z korzyscia dla otoczenia i biznesu?
Krzysztof Tyszkiewicz - Cztonek Zarzadu, BBl Development S.A.
case study Centrum Praskie Koneser
m  Afrakcyjna przestrzen publiczna, wartos¢ dodana dla lokalnej spotecznosci, element
miastotworczy - jak zmonetyzowac pozakomercyjne efekty rewitalizacji obiektow historycznych?
m  Co generuje najwieksze koszty zwigzanie z rewitalizacjg obiekfow historycznych?
m Jak wspoOtpracowac z Konserwatorem zabytkéw aby realizacja inwestycji przebiegata
bez zaktocen?
m Jak zaplanowac proces przebudowy, remontu i adaptacji?

Przerwa na kawe

Klient, konkurencja, mozliwosci inwestycyjne - na jakich wskaznikach
bazowac podczas tworzenia planu rekomercjalizacji?
Oczekujemy na potwierdzenie prelegenta
case study
m Jak zbadac najblizsze ofoczenie pod kgtem konkurencji?
m  Najakiej podstawie dobrac patencjalnych najemcow?
m Jak profilistruktura potencjalnego klienta wptywa na dalsze plany inwestycyjne?
m  Koszty eksploafacyjne - co je generuje i jak je ujgC podczas tworzenia procesu rewitalizacji?

Lunch




PROGRAM [dzien pierwszy]

Od juniora do seniora - mix-used w procesie rekomercjalizaciji.
Co w swojej ofercie powinno zawiera¢ nowoczesne centrum handlowe?
Maciej Krenek - Petnomocnik, Strabag Real Estate GmbH
case study
m Dlaczego warfo inwestowac w przestrzenie dla najmtodszych?
m  Powierzchnie biurowe - jak wkompaonowac je w oferfe nowoczesnego cenfrum?
m  Rozrywka, wellness, ustugi uzupetnieniem oferty cenfrum handlowego

Postanowienia uméw najmu na wypadek rozbudowy galerii
- jakie zapisy powinna posiada¢ odpowiednio sporzadzona umowa?
Stawomir Lisiecki - Radca Prawny, Galf
m Postanowienia dot. relokacji lokalu najemcy (,blankietowa” zgoda najemcy, nowa umowa najmu,
umowa przedwstepna)
m  Swoboda wynajmujgcego prowadzenia prac przy rozbudowie
Konsekwencje zaktdcenia dziatalnosci najemcow
m  Koszty rozbudowy a optaty eksploatacyjne

Mozliwosci optymalizacji finansowej podczas procesu rewitalizacji i rekomercjalizacji
Bartosz Matusiuk - Senior Associate, DLA Piper Wiater
Jacek Gizinski - Partner, DLA Piper Wiater

m  Typowe struktury oparte o FIZ - wptyw zmian przepisow

m  Obecne mozliwosci optymalizacji podatkowej w strukturach z FIZ

m Alfernatywy - w tym REIT (najwazniejsze aspekty podatkowe i prawne)

m  Wybrane mozliwosci optymalnego podatkowo strukfuryzowania relacji z najemca

Zakonczenie pierwszego dnia warsztatow



PROGRAM [dzief drugi]

Rejestracja uczestnikow. Poranna kawa

Ulice handlowe - zupetnie nowy format czy powroét do przesztosci?
Przemystaw Dwojak - Dyrektor Dziatu Analiz Klientéw i Strategii Sprzedazy, GFK Polonia
Katarzyna Michnikowska - Starszy Analityk, Colliers International
m  WspoOtpraca miedzy wtascicielami nieruchomosci wymogiem do powstania ulic handlowych
- jak tfego dokonac?
m  Mozliwosci rozwoju formafu ulic handlowych na polskim rynku — gdzie i kiedy warfo inwestowac?
m  Profilowanie szansg rozwoju ulic handlowych - jak efektywnie je wykarzystac?

Konserwator Zabytkéw — czego powinienes sie od spodziewac przed i w frakcie
przeprowadzania procesu rewitalizacji?
Maksymilian Marcinkowski - Prezes Zarzadu, Senatorska Investment
case study Plac Zamkowy - Business with Heritage

m  Budowa nowoczesnego obiektu w rejonie ochrony konserwataorskie]

- jakie obowigzki musi wypetni¢ inwestor
m  Wspotpraca inwestora z stuzbami konserwatorskimi w procesie inwestycyjnym
m  Dobre standardy budownictwa w obszarze ochrony konserwatorskiej

Przerwa na kawe

Adaptacja obiektéw historycznych do celéw wspoétczesnych

- na jakie wymogi powinien przygotowac sie inwestor?

Maria Gmyz - Z-ca Lubelskiego Wojewddzkiego Konserwatora Zabytkow
m  Obowigzujgce akty prawne oraz formy ochrony obiektoéw zabytkowych
m  Rozpoznanie statusu ochrony danego obiektu i wynikajgce z tego faktu wymogi
m  Omowienie koncepcji programowo-przestrzennej dla przysztej adaptaciji zabytku

Lunch

Tenant-mix w procesie rekomercjalizacji - jak go przygotowac, aby w petni
odpowiedzie¢ na oczekiwania rynku?
Edyta Bobek - Leasing Director, Griffin Real Estate
case study Hala Koszyki
m  Conalezy wzig€ pod uwage podczas rozplanowania powierzchni, sktadu najemcéow
czy rozmieszczeniu lokali?
m  Tenanf-mix po latach - jak go akfualizowac, aby by¢ na biezgco z potrzebami klienta?

Zakonczenie warsztatow. Wreczenie certyfikatow potwierdzajgcych udziat



PRELEGENCI

Edyta Bobek - Leasing Director, Griffin Real Estate

Dyrektfor ds Wynajmu w firmie Griffin ma ponad 16-letnie doSwiadczenie na rynku nieruchomosci handlowych. W ostatnich
3 latach odpowiedzialna byta za stworzenie branch&tenant mix wyjgtkowego obiektu gastronomiczno-spozywczego Hala
Koszyki oraz za proces komercjalizacji i rekomercjalizacji obiektow Supersam w Katowicach oraz Renoma we Wroctawiu.
W poprzednich firmach odpowiadata m.in. za proces rekomercjalizacji w Centrum Janki, Cenfrum Korona we Wroctawiu, CH
Ster w Szczecinie czy CH Ursynow w firmie Apsys. Wspottworzyta koncepcje i proces wynajmu Galerii Krakowskiej i Gale-
rii Kaskada w Szczecinie, prowadzita proces rekomercjalizacji Galerii Battyckiej, opracowata réwniez koncepcje wynajmu
i przebudowy Centrum Alfa w Gdansku. Przed dotgczeniem do zespotu Griffin Group pracowata na stanowisku Associate
Director w DTZ, wczesniej zwigzana byta z ECE Projektmanagement Polska i Apsys. Absolwentka Akademii Ekonomicznej
w Krakowie na wydziale Ekonomii.

Agata Czarnecka - Associate Director, CBRE

Zajmuje sie doradztwem oraz analizami danych dofyczgcych wszystkich sektoréw rynku nieruchomosci komercyjnych.
Przez 10 laf pracowata w firmie EY w Grupie Doradztwa Rynku Nieruchomosci, gdzie specjalizowata sie w sporzadzaniu
raporfow i analiz. Ukonczyta Szkote Gtowng Handlowg oraz studia podyplomowe z wyceny nieruchomosci na Politechnice
Warszawskigj, posiada licencje posrednika w obrocie nieruchomosciami.

Przemystaw Dwojak - Dyrektfor Dziatu Analiz Klientéw i Strategii Sprzedazy, GFK Polonia

Manager odpowiedzialny za rozwéj biznesu oraz koordynacje projektéw doradczych. Specjalizacja: doradztwo dla nierucho-
mosci komercyjnych (centra handlowe - commercial due dillgence, prognozy, pozycjonowanie), sieci detalicznych (strafegie
ekspansji, ocena pofencjatu lokalizacji) oraz optymalizacja sieci dystrybucji (sieci handlowe i producenci). Unikajgc ufartych
Sciezek realizuje projekty doradcze oparte o integracje i analize (w tym data mining) réznych zrédet danych jak np.: badania
markefingowe, dane fransakcyjne, dane adresowe i geolokalizacyjne. Absolwent studiow regionalnych UW oraz kursow Mar-
keting Management na New York University. Turysta miejski zainteresowany wspotczesnym malarstwem polskim.

Jacek Gizinski - Partner, DLA Piper Wiater

Kieruje dziatem nieruchomosci w warszawskim biurze DLA Piper. Doradza klienfom na wszystkich efapach projektow nieru-
chomosciowych, w szczegblnosci w zakresie prowadzenia badan due diligence, fworzenia strukfur fransakcji, negocjowania
umow sprzedazy nieruchomosci lub udziatow w spotkach celowych, uzyskiwania pozwolen na budowe, a fakze oraz doradza-
nia w zakresie procesow budowlanych i spraw zwigzanych z zarzgdzaniem i komercjalizacjg nieruchomoéci. Jacek doradza
rowniez przy transakcjach w sektorze energii odnawialnej. Do jego wieloletnich klientow nalezg dwaj sposrod najwiekszych
operatorow farm wiafrowych w Polsce, PGE Energia Odnawialna S.A. i EDP Renovaveis. Jest tez auforem wielu artykutow
w polskich i zagranicznych publikacjach o fematyce zwigzanej z nieruchomosciami oraz energig odnawialng. Ponadto, re-
gularnie uczestniczy jako prelegent w konferencjach i seminariach poswieconych tym obszarom dziatalnosci gospodarcze;.

Maria Gmyz - Z-ca Lubelskiego Wojewodzkiego Konserwatora Zabytkow

Ukonczyta Wydziat Architektury Politechniki Krakowskiej, ponadto Studia Podyplomowe Rewaloryzacji Parkow i Zatozen
Ogrodowych na SGGW w Warszawie. Odbyta kilkuletni staz w Cabinet Stephane Du Chateau w Paryzu. Pracowata w Pra-
cowni Konserwacji Zabytkow oraz od 20 laf prowadzita wtasng auforskg Architekfoniczng Pracownie Projektowa. Wykonata
setki projektow w tym w wielu obiektach zabytkowych. Aktywna dziataczka spoteczna. Za swojg prace i zaangazowanie
ofrzymata wiele nagrod i wyroznien w tym Ministra Kulfury i Sztuki. Byta Przewodniczgca Rady Miejskiej w Zamosciu, obec-
nie Radna Wojewodzfwa Lubelskiego i Z-ca Wojewddzkiego Konserwatora Zabytkow w Lublinie.

Maciej Krenek, Petnomocnik, Strabag Real Estate GmbH

0d 1 stycznia 2017 1. jest petnomocnikiem Spoétek projektowych z ramienia GmbH z siedzibg w Wiedniu odpowiedzialny mie-
dzy innymi za projekt Ferio Wawer. Poza kierowaniem Spotkami, Maciej Krenek odpowiada za strategiczne ukierunkowanie
dziatalnosci deweloperskiej w dziedzinie rozwoju i gospodarowania nieruchomosciami komercyjnymi i mieszkaniowymi. W la-
fach 2005-2016 zajmowat stanowisko Cztonka Zarzadu RE project development, spotki nalezgcej do Raiffeisen evolutfion
project development i byt odpowiedzialny za wszystkie agendy zwigzane z rozwojem nieruchomaosci komercyjnych i mieszka-
niowych. W latach 1995-1999 obejmowat stanowisko Dyrektfora ds. Rozwoju oraz Cztonka zarzadu w firmie UBM AG. W latach
1998-1999 pracowat dla Creditanstalf Leasing i zajmowat sie rozwojem projektéw w Europie srodkowo-wschodniej. Nafomiast
w latach 1991-1997 zajmowat stanowisko Dyrekfora ds. Ekspansji w Europie srodkowej w McDonald's Central Europe.



PRELEGENCI

Stawomir Lisiecki - Radca Prawny, Galf

Partner w kancelarii Galt. Koordynuje biezacg i transakcyjng obstuge firm, ze szczegblnym uwzglednieniem branzy nierucho-
mosciowej. Zapewnia pomoc prawng deweloperom, funduszom oraz wykonawcom zaangazowanym w projekty handlowe,
biurowe i magazynowe. Jest zaangazowany w obstuge transakcji sprzedazy, umow najmu, kwestii inwestycyjnych, a takze
finansowania i obstugi korporacyjnej. Przed zatozeniem kancelarii Galf, pracowat w PwC (deparfament podatkowy) oraz CMS
Cameron McKenna oraz Clifford Chance (departament nieruchomosciowy).

Maksymilian Marcinkowski - Prezes Zarzadu, Senatorska Investment

Absolwent kierunku Business Management na Queen Mary, University of London oraz podyplomowych studiow Akademia
Menedzerska - Nowoczesna Praktyka Zarzadzania, w Szkole Gtownej Handlowej w Warszawie. DoSwiadczenie zawodowe
zdobywat w firmach 7 A.M. Promoftions oraz spétce Premium DS (ktérych byt zatozycielem), specjalizujgcej sie we wdraza-
niu innowacyjnych rozwigzan reklamowych z zakresu digital signage. Od roku 2008 pracowat nad rodzinnymi projektami
z branzy nieruchomosci, by w roku 2012 objg¢ stanowisko Prezesa Zarzadu Senaforska Investment Sp. z 0.0., inwestfora
i wiasciciela biurowca Plac Zamkowy- Business with Heritage przy ul. Senatorskiej w Warszawie..

Bartosz Matusiuk - Senior Associate, DLA Piper Wiater

Jest ekonomista i licencjonowanym doradcg podatkowym, kierujgcym grupg podatkowg DLA Piper w Polsce. Specjalizuje
sie w zagadnieniach z zakresu podatku dochodowego od 0s6b prawnych (CIT), podatku dochodowego od 0s6b fizycznych
(PIT), podatku od nieruchomosci (RET) i miedzynarodowego prawa podatkowego. Jego doSwiadczenie obejmuje réwniez pla-
nowanie miedzynarodowych i krajowych struktur podatkowych pod kgfem minimalizacji zobowigzan podatkowych. Bartosz
posiada doswiadczenie w Swiadczeniu wszechstronnych ustug podatkowych w zakresie restrukturyzacji proceséw i zby-
wania aktywow (nieruchomosci, portfela instrumentéw dtuznych, udziatéw/akcji), fransakcji sekurytyzacji oraz doradztwa
podaftkowego w procesie pofransakcyjnym. Ponadfo, Barfosz Swiadczy ustugi biezgcego doradztwa podatkowego na rzecz
klientow z roznych sektoréw (np. z sekfora budownictwa, bankowosci | finanséw, nie-ruchomoéci, produkcji oraz energetyki).
Ustugi te obejmujg udzielanie porad z zakresu podatkow dochodowych, podatku VAT i innych obowigzkéw podatkowych.

Katarzyna Michnikowska - Starszy Analityk, Colliers International

Specjalizuje sie w badaniach i analizach rynku handlowego. Odpowiada za pozyskiwanie oraz analize danych, $ledzi najnow-
sze frendy rynkowe, tworzy specjalistyczne raporty na pofrzeby firmy oraz klientéw zewnetfrznych. Posiada osiemnasto-
letnie doswiadczenie na rynku nieruchomosci komercyjnych w Polsce. Kariere zawodowg rozpoczeta w Polskiej Federacii
Rzeczoznawcow Majgtkowych, gdzie miata okazje uczestniczy€ w tworzeniu regulacji prawnych i dziataniach edukacyjnych
zwigzanych z tworzeniem zawodow rzeczoznawcy majgtkowego, posrednika w obrocie nieruchomosciami i zarzadcy nie-
ruchomosci. Przed dotaczeniem do Colliers pracowata dla miedzynarodowej firmy doradczej na stanowisku starszego ana-
lityka rynku nieruchomosci w dziale wycen i doradztwa. Doradzata, miedzy innymi, przy projektach takich, jak: Stary Browar
w Poznaniu i Galeria Kafowicka w Kafowicach.

Krzysztof Tyszkiewicz - Cztonek Zarzadu, BBl Development S.A.

W 1996 roku ukonczyt Wydziat Architekfury Politechniki Warszawskiej. W roku 2004 ukonczyt ponadto kurs specjalistycz-
ny w zakresie zarzgdzania nieruchomosciami 1990 roku odbyt roczny staz projekfowy w Atelier de Architecture Georges
Rhally w Szwajcarii. Petni funkcje Cztonka Zarzgdu BBI Development SA, a takze funkcje kierownicze: Prezesa Zarzgdu
Juvenes Serwis Sp. z 0.0, Zastepcy Prezesa Juvenes Projekt Sp. z 0.0, Zastepcy Prezesa Zarzadu w Spoétdzielni Budowla-
no-Mieszkaniowej Juvenes, Zastepcy Prezesa Zarzgdu Juvenes-Symfonia Sp. z 0.0. Od kilkunastu laf angazuje sie w dziatal-
nosc spoteczng na rzecz Pragi Potnoc, dzielnicy w ktorej od blisko 25 laf dziata zawodowo. Aktywnie wspierat idee budowy
pierwszego na prawym brzegu Wisty miejskiego muzeum - Muzeum Warszawskiej Pragi. Jest tworcg koncepcji rewitalizacji
perty praskiej starowki — Konesera, w kforym powstanie Muzeum Polskiej Wodki i juz dziata Campus Google - inicjatywa,
ktora przynosi wielki wzrost prestizu Pragi i catej Warszawy. W latach 2009-2013 kierowat pracami Dzielnicowej Komisji
Dialogu Spotecznego w Dzielnicy Praga Pétnoc. Obecnie dziata w Prezydium tfego waznego forum dialogu spotecznego. Za
swoje zaangazowanie spoteczne ofrzymat w 2005 r. Jubileuszowy Medal Towarzystwa Przyjaciot Pragi.

Norbert Fijatkowski - Dyrektor Centrum Chandlowego Avenida, ECE Projekfmanagement Polska
Matgorzata Majewska - PR Manager, BBl Development/ Librecht&WooD
Stawomir Murawski - Dyrektor Centrum Handlowego Manufaktura, Apsys Group



FORMULARZ ZGLOSZENIOWY

WARSZTATY REWITALIZACJA | REKOMERCJALIZACJA POWIERZCHNI HANDLOWYCH

Wskazniki e Narzedzia  Case studies
TERMIN | MIEJSCE WYDARZENIA: 6-7 MARCA 2017 r., WARSZAWA

Nazwa Firmy/Osoba fizyczna: ......oiiiii i NP
ulica, nrdomu, nrlokalu: ..o MiejsScOWOSE/KOd POCZEOWY:  ivivniniiiiiiiiieieieiieeeieinanes
Telefon: ..o, Faks: o E-MaAill

U Wyrazam zgode na przesytanie przez Gremi Media Sp. z 0.0. z siedzibq w Warszawie, ul. Prosta 51, na udostepniony przeze mnie adres poczty elektronicznej
i numer telefonu informacji handlowych w rozumieniu ustawy z dnia 18 lipca 2002 r. o swiadczeniu ustug drogq elektroniczng (Dz. U. 2002 nr 144 poz. 1204
ze zm.). W kazdym momencie przystuguje mi prawo do odwotania powyzszej zgody.

U Wyrazam zgode na przekazanie moich danych osobowych, w tym adresu poczty elektronicznej i telefonu spétkom powigzanym z Gremi Media Sp. z o.o.
z siedzibq w Warszawie, ul. Prosta 51, oraz partnerom wydarzeri na przetwarzanie ich przez w/w podmioty w celu marketingu bezposredniego ich produktéw
lub ustug oraz w celu przesytania informacji handlowych w rozumieniu ustawy z dnia 18 lipca 2002 r. o Swiadczeniu ustug drogq elektroniczng (Dz. U. 2002
nr 144 poz. 1204 ze zm.). W kazdym momencie przystuguje mi prawo do odwotania powyzszej zgodly.

U Przyjmuje do wiadomosci, ze moje dane osobowe umieszczone zostajg w bazie danych administratora danych tj. Gremi Media Sp. z 0.0. z siedzibg w War-
szawie, ul. Prosta 51, i zgodnie z trescig art. 23 ust. 1 pkt. 3 i 5 ustawy o ochronie danych osobowych (Dz. U. Nr 133 poz. 883 z 1997 r. ze zm.) i mogq byc¢
przetwarzane w celu wykonania zawartej ze mnq umowy oraz w celu marketingu bezposredniego wtasnych produktow lub ustug administratora danych.
Jednoczesnie przyjmuje do wiadomosci, ze podanie przeze mnie danych jest dobrowolne i przystuguje mi prawo wglqdu do swoich danych, ich poprawiania
oraz usuniecia z bazy.

DANE UCZESTNIKA/UCZESTNIKOW:

M€ i NAZWISKO: vt STANOWISKO: 1ttt s
BTN Telefon: oo
IMie i NAazWISKO: ..o STEANOWISKO: oot
=Ml Tl e ON:
CENA:

2150 zt/os + 23% VAT

Cena obejmuje: udziat w dwudniowych warsztatach, materiaty, lunch, przerwy kawowe.

UWAGI/KOD PROMO Y JN Y. ittt et et ettt et et e et e et e e ettt e ettt e et e e b et e et ia et e et e et iaenees

WARUNKI ZGLOSZENIA:

1. Warunkiem zgtoszenia udziatu w ustudze edukacyjnej jest przestanie wypetnionego formularza rejestracyjnego na stronie www.konferencje.rp.pl, e-mailem pod adres
wojciech.winiarski@rp.pl (dalej ,Zgtoszenie") oraz otrzymanie e-mailowego potwierdzenia o uczestnictwie w ustudze edukacyjnej.

2. Przestane Uczestnikowi przez Organizatora potwierdzenie Zgtoszenia réwnoznaczne jest z zawarciem umowy o $Swiadczenie ustugi edukacyjnej, stanowi warunek dopuszczenia
do ustugi edukacyjnej oraz podstawe do obcigzenia Uczestnika optatg za ustuge.

3. Wptaty nalezy dokona¢ w terminie 14 (czternastu) dni od daty otrzymania wezwania do dokonania ptatnosci za udziat w ustudze edukacyjnej, nie p6zniej jednak niz 2 (dwa) dni
przed jej rozpoczeciem. Wptaty nalezy dokonac na rachunek:

Gremi Media S.A. ul. Prosta 51, 00-838 Warszawa
Ing Bank $laski S.A. 14 1050 1025 1000 0090 3096 4259
Niedokonanie wptaty we wskazanym terminie nie jest jednoznaczne z rezygnacjg Uczestnika z udziatu w ustudze edukacyjnej.
4. Uczestnik jest uprawniony do rezygnacji z ustugi edukacyjnej na nastepujacych zasadach:
a. rezygnacja winna zostac ztozona na pisSmie i przestana Organizatorowi w trybie wskazanym w ust. 1;
b. w przypadku doreczenia rezygnacji w terminie co najmniej 21 (dwudziestu jeden) dni przed jej rozpoczeciem Organizator obcigza Uczestnika optatg administracyjna
w wysokos$ci 400 zt +23% VAT;
c.  wprzypadku doreczenia rezygnacji w terminie krétszym niz 21 (dwadziescia jeden) dni przed jej rozpoczeciem, Uczestnik zobowigzany jest do zaptaty petnych kosztow
uczestnictwa w ustudze edukacyjnej (100% ceny) wynikajacych z zawartej umowy.

5. W przypadku nieodwotania zgtoszenia uczestnictwa oraz niewziecia udziatu w wydarzeniu, zgtaszajacy Uczestnik zobowigzany jest do zaptaty petnych kosztéw uczestnictwa
w ustudze edukacyjnej (100% ceny) wynikajacych z zawartej umowy.

6. W przypadku gdyby ustuga edukacyjna nie odbyta sie z powodéw niezaleznych od Organizatora, Uczestnikowi zostanie zaproponowany, wedtug uznania Organizatora,
udziat w ustudze edukacyjnej w innym terminie lub w ciggu 14 dni roboczych zostanie zwrécona petna kwota wptaty.

7. Organizator zastrzega sobie prawo odmowy uczestnictwa w ustudze edukacyjnej osoby powigzanej w jakimkolwiek charakterze z podmiotem konkurencyjnym dla wspoétorganizatora
ustugi edukacyjnej wskazanego w programie. W przypadku ujawnienia powyzszych okolicznosci po dokonaniu wptaty za uczestnictwo w ustudze edukacyjnej, petna kwota wptaty
zostanie zwrdcona w ciggu 14 dni roboczych. Organizator zastrzega sobie takze prawo odmowy uczestnictwa w ustudze edukacyjnej bez podawania przyczyny.

8. Dokonanie Zgtoszenia jest réownoznaczne z akceptacjg niniejszych warunkdéw oraz akceptacjg warunkdw Regulaminu i upowaznieniem Organizatora do wystawienia faktury VAT
bez sktadania podpisu przez Uczestnika albo osobe upowazniong ze strony zgtaszajacego Uczestnika.

9. Organizator zastrzega sobie prawo do wprowadzania zmian dot. programu, prelegentéw oraz do odwotania wydarzenia.

miejscowos¢, data i podpis pieczatka firmy




