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Dokad zmierza rynek polskiego handlu?

Magdalena Fratczak / CBRE
Zakaz handlu w niedziele. Kto zyskat, a kto stracit?

Agata Czarnecka / CBRE
Skorzys’rai Czy jest jeszcze miejsce na nowe obiekty handlowe?
z wiedzy ekspertow,
1. Agnieszka Nowak / Galeria Pétnocna
nawigz komakty’ Jakie sg najwieksze wyzwania w pierwszym roku
podziel siq wtasnymi po otwarciu centfrum?
doswiadczeniami!
Agnieszka Juszkis / Posnania
Jak uzyskac przewage konkurencyjng na nasyconym rynku?
Agnieszka Gornicka / Inquiry
Jak poznac potrzeby potencjalnych i obecnych klientéw?
PARTNER

WNieruchomosci
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KONFERENCJE

W 2019 roku handel dozwolony jest w ostatnig niedziele miesigca, od 2020 roku bedzie
tylko siedem niedziel handlowych. Czy rynek wytrzyma kolejne ograniczenia?

Podwyzki cen energii moga by¢ dotkliwe w skutkach, spekuluje sie wzrost o nawet 40%.
Czy sa skuteczne sposoby na optymalizacje kosztéw eksploatacyjnych centréw handlowych?

Zgodnie z projektem nowelizacji, tzw. ,Megaustawy” zarzadca musi bezptatnie udostepnic
centrum handlowe firmom telekomunikacyjnym, inaczej bedg mu grozic kary.
Czy wtasciciele nieruchomosci mogg liczy¢ na zwrot kosztow? Czego ustawodawca nie przewidziat?

Wzrasta liczba centréw handlowych, ktére muszg walczy¢ o Klientéw.
Rewitalizacje, modernizacje, dywersyfikacja kanatow sprzedazy.
Jakga droga podazac, aby uzyskac przewage konkurencyjng?

Czy te problemy brzmia znajomo?
Coraz tfrudniej jest uzyska¢ rownowage pomiedzy by¢ i miec?

Z czym jeszcze zmaga sie branza handlowa?

Podczas warsztatoéw ,Centfra Handlowe 2019” poruszymy wszystkie istotne dla branzy problemy:
e przedyskutujemy kontrowersyjne zmiany ustawodawcze,
zaprezentujemy raporty ekonomiczne, prognozy,

przeanalizujemy powody wejscia/wyjscia znanych marek na rynku,
przyjrzymy sie zageszczonej mapie obiektow handlowych,

przedstawimy inferesujace case studies,
® poszukamy 0szczednosci,
e omoOwimy aspekty prawne umow najmu i kwestie upadtosci.

Skorzystaj z wiedzy ekspertow, nawigz kontakty biznesowe,
podziel sie wtasnymi doswiadczeniami!

Nie czekaj, zgtos sie juz dzis!

Zapraszamy:

e Przedstawicieli sieci handlowych, zarzgdcéow sieci handlowych,
e Najemcow powierzchni handlowych, wtascicieli sklepow,

e Producentdw, dystrybutoréw i sprzedawcow detalicznych.

Izabela Balcerzak

Serdecznie i
zapraszam Sratuts Salconsl
do udziatu! Project Manager ,, Rzeczpospolita”
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9:00 Rejestracja uczestnikow. Powitalna kawa
9:30 Zakaz handlu w niedziele i jego wptyw na rynek powierzchni handlowych w Polsce
Magdalena Fratczak - Senior Director, Head of Retail Sector, CBRE Sp. zo.0.
> Kiedy na zakupy? Zmiany w zachowaniach zakupowych klientow.
> Ktfo zyskat a kto stracit? Na kfore branze zakaz handlu ma najwiekszy wptyw?
> e-commerce - zagrozenie czy wsparcie sektora handlowego? Handel fradycyjny czy infernetowy?
» (Gdzie w niedziele? Czas na centra miast.
10:30 Marki w Polsce. Czynniki, decydujgce o wejsciu na rynek / wyjsciu z rynku
Magdalena Kozifiska - Dyrektor w Dziale Reprezentacji Najemcéw, CBRE Sp. zo. o.
> Jakie czynniki marki biorg pod uwage przy wejsciu na dany rynek?
» Co jest zacheta dla marek wchodzacych?
» Dlaczego dostrzegajg potencjat w polskim rynku?
> Jakie czynniki decydujg o wyjsciu z danego rynku?
> Statystyki dotyczace nowych marek wchodzgcych narynek / wychodzacych z rynku.
11:00 Przerwa na kawe
11:10 Case study: Jak podazac za nowoczesnym konsumentem czyli omnichannel
i holistyczna infegracja kanatow sprzedazy
Cezary Kozon - Prezes Zarzadu, Fast White Cat
» czym w rzeczywistosci jest Omnichannel? (roztozenie modnego stowka na czynniki pierwsze)
» dlaczego bez Omnichannel marki nie przefrwajg?
> efekty wdrozenia Omnichannel na liczbach
» case study Quiosque
> case study 4F
» case study Go Sporf
12:10 Przerwa na lunch
12:50 Optymalizacja kosztéw eksploatacyjnych centréw handlowych.
Daniel Filipczynski - Deputy Technical Director Apsys Polska
Jan Oko - Project Manager Apsys Polska
> Przyczyny wzrostu i sktadowe ceny energii elekfrycznej w Polsce na tle Europy
> Skuteczne metfody generowania oszczednosci w kosztach energii elektrycznej jak i innych mediow
> Koszty inwestycji a koszty eksploatacii, ich zaleznosci a oszczednosci
» Remont Cenftrum Handlowego - na co zwréci€ uwage pod kgtem oszczednosci
» Korzysci z posiadania zielonych certyfikatow - certyfikacja Breeam
13:50 Wprowadzenie do Facility Management
Zbigniew Mazurek, Prezes Zarzadu Menpresa
» Cotojest Facility Management i czy mozna sie bez niego obejs¢?
> Jakijest zakres ustug FM?
» (Gdzie ikiedy realizowane sg te ustugi?
» W jaki sposob ustugi FM mogg byc realizowane?
> Ktaojest kfo, czylikfo korzystaz FM?
» Jak nowoczesna technologia wspiera FM?
14:50 Przerwa na kawe
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15:00 Nowelizacja ,,Megaustawy” i jej wptyw na wtascicieli, zarzadcéw, uzytkownikéw
wieczystych nieruchomosci w tym nieruchomosci komercyjnych
Magdalena Oksanska - Dyrektor dziatu compliance ds. zarzadzania nieruchomos$ciami Knight Frank
Magdalena Wojtas - radca prawny, prowadzgca Kancelarie Radcy Prawnego Magdalena Wojtas
»  Wprowadzenie do przepisow ustawy z dnia 7 maja 2010 r. 0 wspieraniu i rozwoju ustug i sieci
telekomunikacyjnych (Dz. U. Nr 106, poz. 675 z p6zn. zm.) (fzw. Megaustawy lub ustawy
szerokopasmowe)).
» Bezptatny dostep do nieruchomoéci dla przedsiebiorcow telekomunikacyjnych.
Niepewny zwrot kosztéw poniesionych przez wtasciciela nieruchomosci.
» Podstawowe obowigzki wtascicieli, zarzadcow, uzytkownikdw wieczystych nieruchomosci
ograniczenia i zagrozenia, sankcje finansowe i administracyjne.
> Projekt nowelizacji ,Megaustawy” w Ministerstwie Cyfryzacji - kolejne cbowigzki, ograniczenia
dla wtascicieli, zarzgdcow, uzytkownikow wieczystych nieruchomosci.

16:00 Sesja Q&A

16:20 Zakonczenie | dnia spotkania
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Rejestracja uczestnikdw. Powitalna kawa

9:30

Czy rynek centrow handlowych osiggnat juz dojrzatosc?
Agata Czarnecka - dyrektor w Dziale Badan Rynku i Doradztwa, CBRE Sp. z 0.0.,
specjalizacja - analizy sekfora powierzchni handlowych
> Czy jestjeszcze miejsce na nowe obiekty handlowe?
> Zmiany zwyczajow konsumenckich iich wptyw na modyfikacje oferty cenfréw handlowych
> Rewitalizacje, modernizacje i kompleksy wielofunkcyjne - czy fo nas czeka w najblizszych latach?
» Jak bedzie wygladat handel przysztosci?

10:30

Case study Galeria P6tnocna: Pierwszy rok zycia galerii handlowej
- choroby wieku dziecigcego, czy warto szczepic?
Agnieszka Nowak - Dyrektor Generalny, Galeria P6tnocna

> Wielkie ofwarcie - koniec sprinfu, poczatek marafonu

» Najwieksze wyzwania w pierwszym roku po ofwarciu cenfrum

» Podsumowanie dziatalnosci GP po pierwszych dwoch miesigcach

11:15

Przerwa na kawe

11:25

Case study Posnania: Jak uzyska¢ przewage konkurencyjng na nasyconym rynku?
Agnieszka Goérnicka - Inquiry sp. z 0.0., ekspert w dziedzinie badan konsumenckich dla centréw handlowych
Agnieszka Juszkis - Dyrektor Marketingu, Posnania, Apsys, specjalistka w dziedzinie marketingu centréw
handlowych i pasjonatka badan i innowacyjnych metod badawczych

» Jak poznact potrzeby potencjalnych i obecnych klientow?

»  Mamy wynikibadan i co dalej? Jak przetozy¢ teorie na plan?

> Jak fo dziata w praktyce? Case study Posnanii

12:25

Przerwa na lunch

13:10

Wybrane prawne aspekty najmu powierzchni handlowych
Radostaw Ptonka - wspdlnik w kancelarii Ptonka Ozga Adwokaci i Radcowie Prawni w Warszawie,
adwokat, ekspert prawny oraz cztonek Konwentu Business Centre Club
tukasz Ozga - wspélnik w kancelarii Ptonka Ozga Adwokaci i Radcowie Prawni, radca prawny,
cztonek Konwentu Business Centre Club
» Na co warto zwréci€ szczegblng uwage, zawierajgc umowe najmu?
> Zapisy umowne podwyzszonego ryzyka
» Problemy spotykane w praktyce wykonywania uméw najmu - studium przypadkow, w fym:
= W jakich sytuacjach galeria moze rozwigzat umowe najmu albo jej nie przedtuzyc?
= (Czy spadek obrotow lub inne szczegblne zdarzenia moga stanowit skuteczng podstawe renegocjacji
umowy najmu?
= Zrbznicowanie stawek czynszow oraz innych optat, pobieranie dodatkowych optat od najemcy
- w jakich sytuacjach jest fo niedozwolone?
= Rozstrzyganie sporéw ze stosunku najmu w centrum handlowym

14:10

Ogtoszenie upadtosci a najem powierzchni w centrum handlowym
Matgorzata Lesiak-Cwikowska - radca prawny, Counsel w K&L Gates Jamka sp.k
Joanna Gasowski - adwokat, Counsel w K&L Gates Jamka sp.k.
» Rezim prawny umowy najmu w warunkach upadtosci najemcy
Zasady rozwigzania stfosunku najmu
Prawo wynajmuijgcego do odszkodowania z tytutu przedwczesnego rozwigzania umowy najmu przez syndyka
Roszczenia pieniezne wynajmujgcego a kolejnos¢ zaspokajania wierzytelnosci z masy upadtosci
Prawne formy zabezpieczenia roszczen z tytutu umowy najmu i ich realizacja po ogtoszeniu upadtosci najemcy

vVvyyvyy

15:10

Sesja Q&A

15:45

Zakonczenie szkolenia
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Agata Czarnecka - dyrektor w Dziale Badan Rynku i Doradztwa, CBRE Sp. z 0.0., specjalizacja - analizy
sektora powierzchni handlowych

W CBRE od 2011 r. zajmuje sie doradztwem oraz analizami danych dotyczgcych wszystkich sekforow rynku nierucho-
mosci komercyjnych. Agafa przez 10 lat pracowata w firmie Ernst & Young w Grupie Doradzfwa Rynku Nieruchomaosci,
gdzie specjalizowata sie w sporzadzaniu raportow i analiz. Agata ukonczyta Szkote Gtéwng Handlowg oraz studia pody-
plomowe z wyceny nieruchomosci na Politechnice Warszawskiej.

Magdalena Fratczak - Senior Director, Head of Retail Sector, CBRE Sp. z0.0.

0d kwietnia 2018 roku zajmuje w CBRE stanowisko Head of Refail Sector, wczeséniej zarzadzata w firmie zespotem
15 doswiadczonych ekspertéw, ktérzy oferujg zinfegrowane ustugi i doradztwo w zakresie wynajmu powierzchni
handlowych zaréwno dla witascicieli jak i dla najemcow szeroko rozumianych obiekfow komercyjnych. Jest ekspertkag
w opracowywaniu szytych na miare rozwigzan dla sekfora handlowego. W swojej karierze wspierata miedzynarodowe
sieci handlowe oraz inwestorow w zakresie rozwoju biznesu, rozwoju marki, a fakze przy opracowaniu strategii komer-
cjalizacji obiektow handlowych. W obszarze jej specjalizacji znajdujg sie fematy zwigzane ze wspotpracg z miastem,
planowaniem przestrzeni miejskiej czy sciezkg zakupow konsumentow. Magdalena jest wspotautorka wielu ciekawych
publikacji na femat zmian zachodzacych na rynku handlowym, z perspektywy konsumentow czy inwestorow. Jest ab-
solwentkg Uniwersytetu t0dzkiego oraz Erasmus University. Zdobywa swoje doSwiadczenie w branzy nieruchomosci od
25 latf. Przed dotgczeniem do CBRE w 2003 roku pracowata dla Geralda Eve i Jones Lang La Salle.

Daniel Filipczynski - Deputy Technical Director Apsys Polska

Absolwent Politechniki Warszawskiej kierunku Automatyka i Robotyka, studiow podyplomowych z zakresu zarzadza-
nia nieruchomosciami oraz zarzadzania projektami w Szkole Gtownej Handlowej. 12-letnie doSwiadczenia zwigzanie
z nieruchomosciami komercyjnymi. W Apsys Polska odpowiedzialny za nadzér nad utrzymaniem technicznym centrow
handlowych, realizacje inwestycji oraz centralne zakupy mediow.

Joanna Gasowski - adwokat, Counsel w K&L Gates Jamka sp.k.

Joanna Ggsowski jest adwokatem i doradcg restrukfuryzacyjnym, Counsel w kancelarii K&L Gates Jamka sp.k. Zajmuje
sie upadtoscig i restrukturyzacja, w tym postepowaniami sgdowymi w zakresie upadtosci i restrukturyzacii krajowej jak
i fransgranicznej, a takze postepowaniami sgdowymi z sekfora ubezpieczen, bankowosci i finanséw. Joanna Ggsowski
posiada fakze wieloletnie doSwiadczenie w reprezentowaniu wierzycieli i polskich dtuznikoéw w licznych transakcjach
finansowych polegajgcych na emis;ji obligacji, udzielaniu kredytow syndykacyjnych, pozyczek, oraz finansowaniu naby-
wania nieruchomosci. Praktyka Joanny Ggsowskiej obejmuje rowniez reprezentowanie wierzycieli w egzekucji z nieru-
chomosci, jak rowniez doradzanie przy nabywaniu nieruchomosci w egzekucji lub upadtosci.

Agnieszka Gérnicka - Inquiry sp. z 0.0., ekspert w dziedzinie badan konsumenckich dla cenfréw handlowych
Zatozycielkaiprezes agencji badawczej Inquiry sp, z 0.0. Z wyksztatcenia fizyk, specjalizuje sie w badaniach kansumenc-
kich dla sieci sklepow i centréw handlowych w krajach Europy Srodkowo-Wschodniej. Prowadzi badania po$wiecone
analizie zachowan i postaw konsumenckich, segmentacji klientow, a takze charakterystyce stref zasiegu, co pomaga
cenfrom handlowym, sieciom handlowym i inwestorom w petni wykorzystac potencjat rynku.

Agnieszka Juszkis - Dyrektor Marketingu, Posnania, Apsys.

Specjalistka w dziedzinie marketingu centréw handlowych i pasjonatka badan i innowacyjnych metfod badawczych. Od
8 laf z sukcesem buduje pozycjonowanie i rozpoznawalnosc najwiekszych obiektow handlowych w regionie. Od trzech
lat odpowiada za tworzenie strafegii i prowadzenie dziatan komunikacyjnych Posnanii, flagowego centrum w portfolio
Apsys i jednego z najwiekszych obiektéw handlowych w Polsce. Realizowane przez nig projekty przynosza Posnanii
najwazniejsze branzowe nagrody i wyrdznienia w dziedzinie marketingu centrow handlowych - ztote i srebrne statuetki
ICSC Solal Marketing Awards 2017 oraz 2018, wyrdznienie ICSC VIVA Best-of-the-Best Awards dla najlepszego pro-
jektu marketingowego w branzy retail na Swiecie, nagrody i wyrdznienia PRCH Retail Awards. Prace w branzy retfail po-
przedzito wieloletnie doSwiadczenie w pracy w branzy reklamowej. Byta dyrektorem dziatu strategii w agencji TEQUILA
Polska gdzie planowata i wdrazata dziatania marketingowe dla takich klientéw jak NIVEA, Kompania Piwowarska, Unile-
ver, Maspex Wadowice czy Wrigley Poland. Brata udziat w wielu projekfach nagrodzonych w konkursach branzowych,
m.in. Golden Arrow oraz Kreafura. Wczesniej realizowata projekty strategiczne i reklamowe m.in. dla Warty i Banku BPH.
Agnieszka Juszkis jest absolwentkg Wydziatu Socjologii na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu.
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Magdalena Kozifnska - Dyrektor w Dziale Reprezentacji Najemcéw, CBRE Sp. zo.0.

Dotaczyta do CBRE w pazdzierniku 2014 r. i objeta stanowisko Associate Director w Dziale Retail. Wczes$niej pracowata
dla takich developerow jak Centrum Development & Investments oraz Redis. Magda byta zaangazowana w komercjaliza-
cje Magnolia Park i Renomy we Wroctawiu, Cedetu w Warszawie, Pasazu Victoria w Lublinie i wielu innych. Magda posia-
da réwniez doswiadczenie w handlu po stronie najemcy, ktére zdobyta pracujgc dla Van Graaf | Sky For Sky (Companys,
Bianco Foofwear, Soaked in Luxury), gdzie byta odpowiedzialna za operacje i rozwaj sieci sklepéw. 0d 2017 r. Magdalena
kieruje Dziatem Reprezentacji Najemcow Handlowych. Do grona jej klientow w CBRE nalezg m.in.. Amrest, Hebe, Jula,
Drogeria Natura, Saladki, Costa Coffee, Nike, IQ0S, ENEL-MED, Fielmann.

Cezary Kozon - Prezes Zarzadu, Fast White Cat

Cezary to nie tylko entuzjasta eCommerce, ale rowniez praktyk w petnym znaczeniu tfego stowa. Zarzgdzajgc Fast White
Caf - jednym z wiodgcych firm eCommerce w Polsce od samego poczaftku uczestniczyt w kazdym projekcie realizowa-
nym przez firme, jednoczes$nie zbierajgc wiedze i know-how w frakcie fego procesu. Przeszedt wszystkie szczeble od
matych start-up’6w do tfopowych firm zajmujgcych sie wdrozeniami eCommerce w Europie Srodkowej poprzez przepro-
wadzenie catkowite] fransformacji cyfrowej i wdrozen Omnichannel majgc petna Swiadomos¢ wzlotow i upadkow fego
nieuniknionego procesu, przez kfory kazda prosperujgca firma musi przejs¢. Obecnie, zarzgdza zespotem ponad 125 uta-
lenfowanych osob, ktérych pasja jest eCommerce i przyblizenie Swiafa online klienfom koncowym. Cezary chetnie dzieli
sie wiedza i obserwacjami zebranymi w frakcie wspotpracy z takimi markamijak: Tally Weijl, 4F, Quiosque, Unilever, Tchibo,
Mazda czy GoSport. Zawsze na pierwszym miejscu stawia podejécie pragmatyczne ukierunkowane na maksymalizacje
zysku netfto i edukacje rynkowa. Jego celem jest potgczenie biznesu z technologig. Ostatecznie, doskonate oprogramo-
wanie jest narzedziem, a nie celem samo w sobie. Méwi sig, ze potrafi dobrze komunikowac sie z developerami, poniewaz
sam ma doswiadczenie analityczne i pseudo-programistyczne (no bo kfo uwaza VBA za programowanie?).

Matgorzata Lesiak-Cwikowska - radca prawny, Counsel w K&L Gates Jamka sp.k

Praktykuje w zakresie prawa nieruchomosci, a fakze prawa cywilnego i handlowego. Jej doradztwo skupia sie na roz-
norodnych fransakcjach na rynku nieruchomosci, w tym dotyczacych ich sprzedazy i nabywania, zarbwno w ramach
fransakcji typu asset deal, jak i share deal, przygotowaniu i negocjowaniu umow najmu powierzchni komercyjnych, prze-
mystowych i biurowych, umow dzierzawy, stuzebnosci przesytu i innych umow dotyczgcych nieruchomosci, umow do-
fyczacych procesu budowlanego, fakich jak umowy o prace projekfowe, roboty budowlane i wykonczeniowe. Praktyka
Matgorzaty Lesiak-Cwikowskiej obejmuje rowniez prawno-nieruchomoéciowe aspekty transakcji finansowania inwe-
stycji budowlanych i innych projektéw dotyczgcych nieruchomosci, jak tez prowadzenia analiz prawnych nabywanych
spotek i nieruchomosci. Posiada ona rowniez doSwiadczenie w prowadzeniu na roznych szczeblach postepowan admi-
nisfracyjnych zwigzanych z procesem inwestycyjnym.

Zbigniew Mazurek - Menpresa Ekspert Facility Management

Absolwent Politechniki Krakowskiej, inzynier z wieloletnim do$wiadczeniem, zwigzany z branzg Facility i Property Ma-
nagement od 30 lat. Pracowat w Polsce i za granicg. Obecnie prowadzi firme doradczg w obszarze Facility Management
- MENPRESA. Posiada duzg praktyke w temacie wdrozen i zastosowania narzedzi informatycznych w dziatalnosci FM
(oprogramowania z kategorii CMMS i CAFM) oraz prowadzenia projektow przygotowania ustug FM. Wspoétpracownik Pol-
skiego Komitetu Normalizacyjnego, wiceprezes zarzgdu Polskiej Rady Facility Management, wyktadowca na uczelniach
fechnicznych i ekonomicznych, autor wielu publikacji oraz prelegent na spotkaniach i konferencjach branzowych.

Agnieszka Nowak - Dyrektor Generalny, Galeria Pétnocna

Dyrektor Generalny Galerii Potnocnej od sierpnia 2016. Przygotowata centrum handlowe do ofwarcia, zabezpieczyta
wszystkie istotne ustugi, zbudowata strafegie zarzagdzania oraz zatfrudnita zespot. Wczesniej pracowata jako Dyrektor
Zarzgdzajgca Esentai Mall w Atmaty w Kazachstanie. Byta odpowiedzialna za strategiczny rozwoj majgcy na celu mak-
symalizacje osiggnietych wynikow projektu, w szczegblnosci w zakresie planowania i realizacji strategii marketingowej
projektu. Poprzednio pracowata jako Dyrektor do spraw Marketfingu w Galerii Handlowej w Pefersburgu, w Rasji. Rozpo-
czeta kariere zwigzang z branzami centrow handlowych w 2006 roku jako Dyrektfor Marketingu Manufaktury w todzi.
Nagrodzona licznymi nagrodami Solal Marketfing Awards za skuteczne i innowacyjne rozwigzania marketfingowe. Od
2013 roku Cztonek jury konkursowego ISCS SOLAL.
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Jan Oko - Project Manager, Apsys Polska

Absolwent Politechniki t6dzkiej kierunku Budownictwo oraz Uniwersytetu £odzkiego kierunku Gospodarka Przestrzen-
na, w tym studiow podyplomowych z zakresu zarzadzania nieruchomosciami, jest licencjonowanym zarzgdcg nieru-
chomasci. Zwigzany z branzg nieruchomosci od 2010 r. W Apsys Polska zajmuje sie prowadzeniem inwestycji w ist-
niejacych centrach handlowych jak i biezgcym ufrzymaniem obiektow. Zaangazowany jest rowniez w proekologiczne
i innowacyjne projekty stuzgce redukcji kosztow eksploatacyjnych.

Magdalena Oksanska - Head of Property Management Compliance, Knight Frank

Posiada 18 lat doSwiadczenia w branzy nieruchomosci. Specjalizuje sie w zarzgdzaniu nieruchomosciami oraz aspek-
fach zwigzanych z ustugg compliance. W firmie Knight Frank pracuje od 12 laf, gdzie zaczynata prace na stanowisku
Zarzadcy Nieruchomosci, nastepnie jako Key Account Manager odpowiadata za portfolio takich klientow jak: AIB/Peaksi-
de Polonia Management, Azora, Deka Immobilien czy MOSAIC Property. Na stanowisku Head of Property Management
nadzorowata i koordynowata prace prawie 60 osobowego zespotu w Warszawie i miastach regionalnych Polski. Od
2017 roku jako Head of Property Management Compliance nadzoruje prace zarzadcow pod katem spetniania wymogow
prawnych i formalnych wynikajacych z umow z wtascicielami nieruchomosci oraz wszelkimi innymi regulacjami obowig-
zujgcymi na rynku.

tukasz Ozga - wsp6lnik w kancelarii Ptonka Ozga Adwokaci i Radcowie Prawni, radca prawny,

cztonek Konwentu Business Centre Club

Wspolnik w kancelarii Ptonka Ozga Adwokaci i Radcowie Prawni, specjalizujgcej sie w obstudze prawnej biznesu. Kan-
celaria Ptonka Ozga prowadzi state doradztwo na rzecz cztonkow Business Centre Club, w zakresie uprawnien konfrolo-
wanych przedsiebiorcow, jak rowniez bierze udziat w programie Polisa Bezpieczenstwa BCC, w ramach ktorego doradza
cztonkom zrzeszonym w organizacji, w zakresie postepowania cywilnego, postepowania karnego, postepowania przed
organami administracji publicznej i sgdami administracyjnymi, a takze w zakresie prawa spotek handlowych oraz prawa
pracy. Ponadto kancelaria jest cztonkiem Komitetu Przemystowego Stowarzyszenia Euro-Atflantyckiego. W 2016 1. Kan-
celaria Ptonka Ozga znalazta sie w gronie laureatow 27. edycji Medalu Europejskiego - nagroda zostata przyznana przez
Business Centre Club oraz Europejski Komitet Ekonomiczno - Spoteczny w Brukseli. W latach 2005-2010 r. wspotpra-
cowat z Fundacjg lus et Lex, zatozong przez bytego Rzecznika Praw Obywatelskich Janusza Kochanowskiego, realizujac
projekty, majgce na celu wspomaganie i promowanie inicjatyw naukowych oraz oSwiatowych dotyczacych polskiego
prawa, promowanie idei panstwa prawa, a fakze rozwoj i europeizacje polskiego systemu prawa.

Radostaw Ptonka - wspadlnik w kancelarii Ptonka Ozga Adwokaci i Radcowie Prawni w Warszawie,

adwokat, ekspert prawny, cztonek Konwentu Business Centre Club

Cztonek Komisji Legislacyjnej przy Naczelnej Radzie Adwokackiej w zakresie prawa gospodarczego oraz prawa i postepo-
wania karnego. Byty wyktadowca Akademii Leona Kozminskiego w Warszawie oraz opiekun Studenckiej Poradni Prawnej
ALK. Autor licznych opinii oraz komentarzy dla mediow w zakresie zmian w przepisach prawa. W grudniu 2014 r. otrzy-
mat od Wicepremiera, Ministra Gospodarki Janusza Piechocinskiego oraz Prezesa Business Centre Club Marka Goliszew-
skiego podziekowanie w uznaniu za aktywne propagowanie idei i ducha przedsiebiorczosci oraz zaangazowanie i wktad
w rozwoj polskiej gospodarki.

Magdalena Wojtas - radca prawny, prowadzgca Kancelarie Radcy Prawnego Magdalena Wojtas

Prawnik z ponad 10-lefnim doswiadczeniem zawodowym, specjalizujgcy sie w szeroko pojetym prawie gospodarczym,
prawie telekomunikacyjnymiizwigzanych z nim aktach prawnych w tym w szczegolnosci ustawy o wspieraniu i rozwoju
ustug telekomunikacyjnych (Megaustawa), prawie cywilnym, prawie pracy, prawie konkurencji i konsumentow, prawie IT
i prawie zamowien publicznych, prawie energetycznym, prawie ochrony danych.



FORMULARZ ZGLOSZENIOWY

CENTRA HANDLOWE 019

Dokad zmierza rynek polskiego handlu?

TERMIN / MIEJSCE WYDARZENIA: 8-9 maja 2019 r., Warszawa

Nazwa Firmy/Osoba fizyczna: ........coooiiiiiii e NP
ulica, nrdomu, nrlokalu: ..o MiejscowosSE/Kod POCZEOWY:  ovvvviviiiiiiiiiiiiiiiieieieaeees
Telefon: ..., Faks: oo =Ml

Informujemy, ze Administratorem Twoich danych osobowych jest Gremi Media SA z siedzibg w Warszawie przy ul. Prostej 51, 00-838 Warszawa,
wpisana do Rejestru Przedsiebiorcéw prowadzonego przez Sad Rejonowy dla m. st. Warszawy Sad Gospodarczy XIl Wydziat Rejestrowy pod numerem
KRS: 0000660475 Celem przetwarzania Twoich danych (imie, nazwisko, adres email, stanowisko, numer telefonu) jest realizacja projektu ,Centra
handlowe 2019. Dokad zmierza rynek polskiego handlu?", Swiadczenie ustug drogga elektroniczng oraz dziatania marketingowe dotyczace produktéw
spotki Gremi Media.
W zwigzku z przetwarzaniem tych danych przystugujg nastepujace prawa:
+ dostep do danych, w tym uzyskania kopii danych,

zgdanie sprostowania danych,
+ usuniecie danych (w okreslonych sytuacjach),
+ whniesienie skargi do organu nadzorczego zajmujacego sie ochrong danych osobowych,

sprzeciwu wobec przetwarzania danych,
+ ograniczenie przetwarzania danych.

W zakresie w jakim dane sg przetwarzane w ramach Swiadczonej ustugi (dane niezbedne do Swiadczenia ustugi) mozna takze skorzystac z:
+ prawa do przenoszenia danych osobowych, tj. do otrzymania od administratora danych osobowych, w ustrukturyzowanym, powszechnie
uzywanym formacie nadajgcym sie do odczytu maszynowego.

W celu skorzystania z powyzszych praw udostepniamy nastepujace kanaty komunikacji:
FORMA PISEMNA / Adres: Gremi Media SA, ul. Prosta 51, 00-838 Warszawa
POCZTA ELEKTRONICZNA / Adres email: dane_osobowe@rp.pl

DANE UCZESTNIKA/UCZESTNIKOW:
IMi€ i NAZWISKO: . v SEANOWISKO: et
L 00 T 1 P Tl e N

a Wyrazam zgode na przesytanie przez Gremi Media SA z siedzibqg w Warszawie, ul. Prosta 51, na udostepniony przeze mnie adres poczty elektronicznej i numer
telefonu informacji handlowych w rozumieniu ustawy z dnia 18 lipca 2002 r. o swiadczeniu ustug drogq elektronicznq.

(| Wyrazam zgode na przekazanie moich danych osobowych, w tym adresu poczty elektronicznej i telefonu spétkom powigzanym z Gremi Media SA z siedzibg
w Warszawie, ul. Prosta 51, oraz partnerom wydarzer na przetwarzanie ich przez w/w podmioty w celu marketingu bezposredniego ich produktéw lub ustug
oraz w celu przesytania informacji handlowych w rozumieniu ustawy z dnia 18 lipca 2002 r. o swiadczeniu ustug drogq elektronicznq.

a Przyjmuje do wiadomosci, Ze moje dane osobowe umieszczone zostajq w bazie danych administratora danych tj. Gremi Media SA z siedzibqg w Warszawie,
ul. Prosta 51, i mogq byc¢ przetwarzane w celu wykonania zawartej ze mng umowy oraz w celu marketingu bezposredniego wtasnych produktéw lub ustug
administratora danych.

a Akceptuje regulamin wydarzenia.

a Wyrazam zgode na przesytanie przez Gremi Media SA z siedzibq w Warszawie, ul. Prosta 51, na udostepniony przeze mnie adres poczty elektronicznej i numer
telefonu informacji handlowych w rozumieniu ustawy z dnia 18 lipca 2002 r. o swiadczeniu ustug drogq elektroniczng.

a Wyrazam zgode na przekazanie moich danych osobowych, w tym adresu poczty elektronicznej i telefonu spétkom powiqzanym z Gremi Media SA z siedzibg
w Warszawie, ul. Prosta 51, oraz partnerom wydarzeri na przetwarzanie ich przez w/w podmioty w celu marketingu bezposredniego ich produktéw lub ustug
oraz w celu przesytania informacji handlowych w rozumieniu ustawy z dnia 18 lipca 2002 r. o swiadczeniu ustug drogq elektroniczng.

a Przyjmuje do wiadomosci, ze moje dane osobowe umieszczone zostajq w bazie danych administratora danych tj. Gremi Media SA z siedzibq w Warszawie,
ul. Prosta 51, i mogq byc¢ przetwarzane w celu wykonania zawartej ze mng umowy oraz w celu marketingu bezposredniego wtasnych produktéw lub ustug
administratora danych.

a Akceptuje regulamin wydarzenia.

CENA:
1950 zt/0s + 23% VAT przy zgtoszeniu do 26 kwietnia 2019 r.
2350 zt/os + 23% VAT przy zgtoszeniu po 26 kwietnia 2019 r.

Cena obejmuje: udziat w szkoleniu, materiaty, lunch, przerwy kawowe.
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FORMULARZ ZGLOSZENIOWY

CENTRA HANDLOWE 019

Dokad zmierza rynek polskiego handlu?

TERMIN / MIEJSCE WYDARZENIA: 8-9 maja 2019 r., Warszawa

WARUNKI ZGLOSZENIA:

1.

Warunkiem zgtoszenia udziatu w ustudze edukacyjnej jest przestanie wypetnionego formularza rejestracyjnego na stronie www.konferencje.rp.pl,
e-mailem pod adres anna.szalaj@rp.pl (dalej ,Zgtoszenie") oraz otrzymanie e-mailowego potwierdzenia o uczestnictwie w ustudze edukacyjne;j.

Przestane Uczestnikowi przez Organizatora potwierdzenie Zgtoszenia rbwnoznaczne jest z zawarciem umowy o $wiadczenie ustugi edukacyjnej,
stanowi warunek dopuszczenia do ustugi edukacyjnej oraz podstawe do obcigzenia Uczestnika optatg za ustuge.

. Wptaty nalezy dokona¢ w terminie 14 (czternastu) dni od daty otrzymania wezwania do dokonania ptatnosci za udziat w ustudze edukacyjnej,

nie pdézniej jednak niz 2 (dwa) dni przed jej rozpoczeciem. Wptaty nalezy dokona¢ na rachunek:

Gremi Media S.A. ul. Prosta 51, 00-838 Warszawa

Ing Bank Slqski S.A. 14 1050 1025 1000 0090 3096 4259

Niedokonanie wptaty we wskazanym terminie nie jest jednoznaczne z rezygnacjg Uczestnika z udziatu w ustudze edukacyjne;j.

Uczestnik jest uprawniony do rezygnacji z ustugi edukacyjnej na nastepujacych zasadach:
a. rezygnacja winna zostac ztozona na pismie i przestana Organizatorowi w trybie wskazanym w ust. 1;

b. w przypadku doreczenia rezygnacji w terminie co najmniej 21 (dwudziestu jeden) dni przed jej rozpoczeciem Organizator obcigza Uczestnika
optatg administracyjng w wysokosci 400 zt + 23% VAT;

c. w przypadku doreczenia rezygnacji w terminie krétszym niz 21 (dwadzie$cia jeden) dni przed jej rozpoczeciem, Uczestnik zobowigzany jest
do zaptaty petnych kosztow uczestnictwa w ustudze edukacyjnej (100% ceny) wynikajgcych z zawartej umowy.

W przypadku nieodwotania zgtoszenia uczestnictwa oraz niewziecia udziatu w wydarzeniu, zgtaszajacy Uczestnik zobowigzany jest do zaptaty
petnych kosztéw uczestnictwa w ustudze edukacyjnej (100% ceny) wynikajgcych z zawartej umowy.

W przypadku gdyby ustuga edukacyjna nie odbyta sie z powodéw niezaleznych od Organizatora, Uczestnikowi zostanie zaproponowany, wedtug
uznania Organizatora, udziat w ustudze edukacyjnej w innym terminie lub w ciggu 14 dni roboczych zostanie zwrécona petna kwota wptaty.

Dokonanie Zgtoszenia jest réwnoznaczne z akceptacja niniejszych warunkéw oraz akceptacja warunkéw Regulaminu i upowaznieniem
Organizatora do wystawienia faktury VAT bez sktadania podpisu przez Uczestnika albo osobe upowazniong ze strony zgtaszajgcego Uczestnika.

Organizator zastrzega sobie prawo do wprowadzania zmian dot. programu, prelegentéw oraz do odwotania wydarzenia.

miejscowos¢, data i podpis pieczatka firmy




